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NUESTRA MISION

Facilitamos la transformacion del mercado hacia nuevos modelos de
negocio, integrando nuestro talento global con las soluciones y
tecnologias propias y las de nuestros socios comerciales, para satisfacer
las necesidades de los diferentes sectores en los que operan nuestros
clientes, centrandonos en mercados con alto potencial de crecimiento




LAS PLATAFORMAS EN NUESTRA PROPUESTA DE VALOR

DEFENSA

Disefia y desarrolla
soluciones de Mando y
Control a nivel
internacional sobre
diferentes
infraestructuras de
redes

COMUNICACIONES

Espacios Virtuales

Servicios en la Nube

Redes sin Fronteras

Sistemas de
Mando y Control

Comunicaciones
Militares

Proteccioén de
Fuerzas

Aeronautica

Radioayudas

ameer

Capacidades de
comunicaciones y
colaboracion en
cualquier lugar sobre
cualquier dispositivo

Nuevos modelos de
obtencion y consumo de
servicios IT via Private &

Public Clouds

Despliega una
infraestructura de redes
robustas, escalables y
seguras que cubren las
necesidades de nuestros
clientes

Redes de Comunicaciones

Comunicaciones Unificadas y
Colaboracion

Infraestructura de Redes

Centros de Proceso de Datos

Movilidad/M2M
Hogar Digital

Comunicaciones maviles y
conectividad

Redes de Nueva Generacion

SEGURIDAD

Disefa y desarrolla
tecnologia propia que
dispone de arquitectura
flexible y distribuida,
enfocada a las necesidades
de nuestros clientes

Emergencias

Movilidad
Proteccioén de
Infraestructuras

Criticas

Proteccioén de
Fronteras

Criptosistemas




UNA VOCACION INTEGRADORA EXTREMO A EXTREMO
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ANALISIS : MERCADO

Mercado ICT mundial 2012 por SECTORES | Ranking mundial ICT
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Fuente: Gartner Top Predictions for IT Organizations and Users, 2012 and Beyond
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ANALISIS : FORTALEZAS
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COMO SE HIZO...

* Busqueda de una empresa ya introducida en el mercado. SINERGIAS.
(DESCA).

* Analisis de la operaciéon para minimizar inversion.
* Incorporacion de nuestra filial en Latam.
* Analisis de convergencia hacia una dimension multinacional.

* Procesos de transformacion, tanto psicolégicos, como fisicos y de
procedimientos.

* Transferencias de tecnologias.
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TALENTO COMO DIFERENCIACION COMPETITIVA

TECNOLOGIA PROPIA CAPACIDAD DE INTEGRACION REPLICABILIDAD

|+D+i en Centros
de Excelencia
préximos al
mercado:

* Madrid
* Barcelona
* Bangalore

De Tecnologia propia

De Servicios propios y de
terceros

Acreditacion multivendor

Acuerdos estratégicos con
socios tecnologicos

Gestion de proyectos de
alta complejidad

* Bogota
* Costes
optimizados

* Cercania con el
cliente
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Capacidad para acometer
ecosistemas complejos

Servicios en la nube
Smart Cities
M2m ...

En Proyectos
En Modelos de
negocio

Economias de
escala en Clientes
multinacionales

v

La Experiencia con
los clientes es la
mejor credencial
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SOSTENIBILIDAD: INNOVACION, EFICIENCIA, INTERNACIONALIZACION
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= 12,6 M€ en 2011
= 151 Profesionales dedicados
a la innovacion

= Centros de Competencia Globales
= Back Office Compartidos
= Matriz del mercado enfocada a
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Clasificada entre las companias

* Regiones Espafiolas en el ranking de:
Américas .
Europa = #5 por profesionales en |+D+|
Asia = #6 por inversion en |+D+|
Africa
* Unidades de Negocio
Defensa,
Comunicaciones
y Seguridad
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Muchas gracias



